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PROFIL OPSUMMERING 

Alle vil have fremskridt, 
men ingen vil have forand-
ring. Sådan har Søren  
Kirkegaard udtalt for 150 
år siden. Der er noget om 
snakke. Tag blot eksemp-
let med Stuens Have-
center ApS i Køge, som 
driver en virksomhed med 
45 år på bagen. 

- Igennem de sidste 5 år har firmaet 
haft 4 ejere. Så det har været en 
kamp at få drejet virksomheden ind 
på en stabil kurs igen. Samtidig har 
det været sejt at skulle få de gamle, 
trofaste kunder tilbage, indrømmer 
ejerleder Martin Thejll, som sammen 
med sin kone Gitte har drevet Stuens 
Havecenter ApS siden sommeren 
2005. 

- Vores fokus har ligget i at skabe et 
troværdigt sted, for såvel kunder som 
for medarbejdere. Et sted, hvor man 
kan komme og få en sanseoplevelse 
af den gode slags. Der har været en 
lang række praktiske ting, vi skulle 

have styr på, for at nå derhen. Blandt 
andet fik vi bredere døre, så folk fik 
bedre adgang til vores lokaler. Det 
gav lige en stigning i omsætningen 
med en faktor 3! Vi har fået indrettet 
helt om. Anlagt en kinesisk have. Og 
så har vi effektiviseret og struktureret 
vores administration, opsummerer 
Martin Thejll. 

Èt samlet system 

Martins succeskriterie har været at 
finde et system, som kunne favne 
over virksomhedens mange administ-
rative rutiner. 

- I vores branche er vi jo ikke så  
effektiviserede som eksempelvis 
supermarkederne. Jeg valgte Mamut 
Stellar Detail, fordi vi fik rigtig meget 
værdi for pengene. Samtidig kunne 
jeg se, det ikke bare ville indfri vores 
behov nu, men langt ud i fremtiden. 
Jeg kiggede på to andre systemer, 
som havde et dyrere navn. Men det 
var ligesom at sondere bilmarkedet. 
Alle har fire hjul men de koster vidt 
forskelligt, konstaterer Martin. 

Valg af IT løsning er altafgørende, 

hvilket er en erfaring Martin selv de-
ler ud af: 

- Brug folk, der ved noget om EDB, 
ellers koster det dig dyrt. Vi valgte at 
lægge opgaven i hænderne på Ma-
mut Stellar, og det har givet os ro til 
at koncentrere os om vores gebet, 
mens de har sørget for at vores EDB 
virker. 

”Brug folk, der ved  
noget om EDB, ellers  
koster det dig dyrt...” 

Martin Thejll, Stuens Havecenter ApS  

Virksomhed: 
Stuens Havecenter ApS 

Forretningsområde: 
Havecenter 

Antal ansatte: 
6 ansatte 

Antal brugere: 
3 brugere 

Løsning: 
Mamut Stellar Business 
Office Pro 7 på Hosting 
sammen med Mamut 
Stellar Detail kassemodul 

Derfor valgte vi Mamut: 
En detailløsning, hvor der 
er lavet integration til Chip 
Dankort. 

Integration mellem detail 
del og økonomisystem. 

Mest værdi for pengene 

Gevinster: 
Styr på ekspeditionen 

Fokus på kundeservice 

Løbende måling af forret-
ningen giver et ledel-
sesværktøj til styring af 
f.eks. kampagner 

 

 

Stuens Havecenter ApS 
At løfte en 45 år gammel arv 


